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Wenn Sie Wert auf gute Boxen
legen, miissen Sie sich nicht
unbedingt mit der ,,Optik von
der Stange*“ begniigen. Hand-
werklich begabte HiFi-Fans
kdénnen sich mit den Selbst-
bau-Komponenten von ACR
den individuellen Klang und
das ganz personliche Styling
ins Haus holen. Wir haben uns
in der Miinchner Filiale des
Schweizer Lautsprecher-Her-
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Ein Lecker-
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ie Schaufenster der
Muanchner ACR-Nie-

D derlassung machen

Appetit: Da locken verspiegel-

-| te, marmorierte oder phanta-
-| sievoll lackierte Boxen in den

Laden, da drdngen sich Dut-

-] zende von Chassis aller Gro-

Ben auf der Auslage, wahrend

| die Fans eigenwilliger Gehau-
1| sekonstruktionen mit einer fu-

turistisch gestylten High-End-

- Anlage auf ihre Kosten kom-

men. ,Manche Kunden wirden
mir meine Ausstellungsstiicke

| am liebsten gleich abkaufen®,

meint Hans Jirgen Fackler,

stellers umgesehen

Hans Jurgen
i Fackler, Ge-
schiftsfiihrer
§| von ACR-Miin-
- chen

bau. Als begeisterter Musik-
liebhaber baute er ab und zu
Boxen, bei denen er vor allem
seine optischen Vorstellungen
verwirklichen konnte.

FiinfLadenin
Deutschiand

Per Zufall lernte Hans Jiirgen
auf einer Messe die Schweizer
Firma ACR kennen, einen Spe-
zialisten fur Lautsprecherbau-
satze, bei dem auch das Design
nicht zu kurz kommt. Ein inten-
siver  Informationsaustausch
begann, und bald faBte Hans
Jurgen Fackler den EntschluB,

bissen fiirs = Geschaftsflihrer von ACR- umzusatteln und das Schwei-
A;?:ggg::: Miinchen, ,doch die kann ich  zer Prinzip auch in Deutschland
bau-Anlage ‘ nur in den seltensten Fallen einzufihren. Zunéachst gab es
aus Karion | hergeben*. nur in Minchen einen Laden,
(oben)und Der 35jahrige Hans Jirgen doch der Erfolg lieB schnell
d':e’l‘&?(';:‘s' Fackler kam eher zufdlig zu weitere Filialen folgen. Heute
Beton und diesem Job, denn gelernthater  gibt es die ACR-Shops auch in
Kunststoff el |nnenarchitektur und Messe- Disseldorf, Kéin, Frankfurt und
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Saarbriicken. Die Lautsprecher
werden nur auf Bestellung oder
als Bausatz geliefert. Und Bau-
satze sind auch die groBe Spe-
zialitat des Schweizer Unter-
nehmens. Als Chassis kom-
men fast ausnahmslos Fostex-
Lautsprecher zur Verwendung,
die vor allem wegen ihrer guten
Verarbeitungsqualitdt und der
geringen Abmessungen flr die
ACR-Konstruktionen interes-
sant sind.

Die Mehrzah! der angebote-
nen Boxen ist wohnraum-
freundlich klein gehalten. Doch
Ausnahmen bestatigen auch
hier die Regel. So gehért bei-
spielsweise ein BaBtreiber mit
einem Durchmesser von 76
Zentimetern zu den groBen At-
traktionen der Miinchner ACR-
Filiale. Geeignet ist dieses
~Ungetim* freilich bestenfalls
fir Hornkonstruktionen und
PA-Anwendung.

Immerhin zeigt dieses Bei-
spiel, daB man bei ACR beina-
he alles findet, was das Boxen-
bastler-Herz begehrt. Angefan-
gen von den Chassis bis hin zu
Kondensatoren und Spulen fiir
Weichen gibt es hier ein volles

STEREO-Re-
dakteur Giin-
ter Kiihlwein
im Gesprach
mit Hans Jur-

gen Fackler

Programm. Die unterschied-
lichsten Kabel sind dort ebenso
zu finden wie ganz gewohnli-
ches Dampfungsmaterial.

Aktive Hilfe
beim Bauen

Eines der interessantesten
Ausstellungsstiicke ist eine
Kugelbox aus einer Beton-
Kunststoff-Mischung. Mit die-
sem Lautsprecher machten die
Schweizer Konstrukteure auch
zum erstenmal von sich reden.

Als Bausatz ist das gute Stiick
allerdings nicht zu haben. Der
Arbeitsaufwand waére hier fiir
einen ,Amateur* zu groB. Eine
GieBform und Geschick beim
Verarbeiten von Beton sind da
schon mal Grundvorausset-
zung.

Einen kleinen KompromiB
lieBen sich die cleveren ACR-
Leute allerdings schon einfal-
len: Wer namlich unbedingt

Beinahe je-
des Design
wurde bei
den ACR
Ausstel-
lungsstiik-
ken verwirk-
licht

HiFi-Gerate
werden bei
ACRnur ne-
benbei ver-
kauft

Alles fiir das Boxenbastlerherz von der aufwendigen Weiche iiber Pyramiden-Lautsprecher bis zum passiven Subwoofer



selbst Hand anlegen will, be-
kommt zwei Halbschalen gelie-
fert, die er dann einfach zusam-
menkleben kann.

Hat man sich einmal flr ein
ACR-System entschieden,
wird man mit dem Bausatz nicht
allein gelassen. Fackler betreut
seine Kunden auch nach dem
Kauf und 16st Probleme beim
Bauim personlichen Gesprach.

Ganz ohne Erfahrung
geht’s nicht

&/z Uberhaupt wird Beratung

ganz groB geschrieben bei den
Mannen von ACR. Und ausge-
rechnet vor dem Lautsprecher-
bau wird gewarnt: Denn immer
wieder kommen Leute, die ihre
Chassis wahllos zusammen-
stellen und mit einer Fertigwei-
che komplettieren.  Enttdu-
schungen lassen sich da nur
mit Engagement und aktiver
Hilfe verhindern.

Obwohl die Bausétze von
ACR komplett angeboten wer-
den, muB der Kunde einige
wichtige Arbeiten doch selbst
erledigen. Beispiel Frequenz-
weiche: Diese Schaltzentrale
eines  Lautsprechers  muB
streng nach Plan aufgebaut
werden, was schon ein wenig
Ubung im Umgang mit elektro-
nischen Bauteilen erfordert.
Daflir hat man bei den Ubrigen
Arbeiten véllig freie Hand. Und
das ist es ja gerade, was den
Boxenbau so attraktiv. macht.
Endlich kann man mal das End-
finish, das man von der Stange
nicht bekommt, selbst bestim-
men. Und den guten Klang
gibt's quasi gratis dazu.

Uber eine Modifikation der
Weiche 4Bt sich sogar ein indi-
vidueller Klang-Charakter ba-
steln, der dem Ganzen die be-
sondere Note verleiht. Bei der
mitgelieferten Weiche handelt
es sich namlich nur um die

Das komplet-
te ACR-An-
gebot.

Wuchtige
Treiber fiir
Hornsysteme
(links unten)

Grundversion. Modifikationen
in gewissen Grenzen sind also
durchaus drin. Ein wenig Erfah-
rung sollte da allerdings schon
sein. Wer die nicht hat, kann
sich von ACR die moglichen
Varianten durchspielen lassen,
denn Fackler weiB genau, wie
sich eine Anderung auswirkt.
Ubrigens hat man sich bei allen
Boxen auf Transmissionline-
oder BaBreflexvarianten fest-
gelegt.

Ein Blickfang flir manchen
Ladenbesucher ist der Nach-
bau des legendaren Klipsch-
Horns, das man ebenfalls als
Bausatz bekommen kann, auf
Wunsch auch in einer leicht
modifizierten Version.

Astheten unter den HiFi-
Freunden kommen bei Fackler
aber nicht nurim Lautsprecher-
bereich auf ihre Kosten. Im
Schaufenster steht beispiels-
weise eine ganze Anlage, die
vom Meister hochstpersdnlich
konstruiert wurde. Als Material
diente eine Art Kunststein, so
wie er haufig fur Arbeitsplatten
verwendet wird.

Zusatzgerite
Mangelware

Ideal eignete sich dieses Ma-
terial vor allem flr den Platten-
spieler, da es akustisch relativ
tot ist. Zur weiteren Dampfung
sind die Hohlrdume mit einer
Art Kies aufgeflllt. Aus Karion,
so der Name des seidig schim-

mernden  Kunststeins, sind
auch die Vor- und Endstufen
sowie die kleinen Mini-Boxen
gefertigt.

Zu kaufen sind diese Kunst-
werke freilich nicht, denn ein-
mal sind es ja vielbeachtete
Renommiersticke, und auBer-
dem hat Fackler so viel Zeit und
Liebe in die Sache gesteckt,
daB er gar nicht weiB, wieviel er
daflr verlangen soll.

Bei so vielen Lautsprechern
sucht man natdrlich unweiger-
lich nach den entsprechenden
Ergédnzungsgeraten im Laden.
Aber hier ist das Angebot eher
sparlich. Herr Fackler sieht sich
in erster Linie als Lautsprecher-
spezialist, und das soll auch so
bleiben. ,Wenn zufélligerweise
auch ein paar HiFi-Geréate hier
stehen, dann wegen mancher
Kunden, die aus alter Gewohn-
heit danach verlangen®, sagt
Hans Jurgen Fackler. Eine Aus-
nahme macht er dann aller-
dings doch: Die Kugelbox wird
nur mit der Ampliton-Réhren-
Endstufe verkauft, denn nach
Meinung der ACR-Leute klingt
sie damit am besten.

Ganz typisch flr das ACR-
Vertriebskonzept ist auch, daB
man in allen Filialen unter-
schiedliche Lautsprecher fin-
det. Die Geschéaftsfuhrer haben
hier vollig freie Hand und kon-
nen ihre ganz personlichen
Vorstellungen verwirklichen.

Beispielhafte
Modellkonstanz

Verzeichnet ein Entwickler
mit einem selbstkonzipierten
Modell besondere Erfolge,
dann wird es ins Gesamtpro-
gramm aufgenommen. Denn
zwei- bis dreimal im Jahr treffen
sich die ACR-Leute zum ge-
meinsamen Erfahrungsaus-
tausch, wo man die positiven
Entwicklungen der Vergangen-
heit herausfiltert.

Trotz beispielhafter Modell-
konstanz bleibt man namlich
nicht stehen bei ACR. Schone
Aussichten also fir alle, die ihr
HiFi-Hobby aktiv betreiben.
Und die individuelle Note tber
alles stellen. gk
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Typenvielfaltist ganz groB ge-
schrieben: ACR-Filialein Miin-
chen Schwabing

D-2900 OLDENBURG
ZiegelhofstraBe 97, Tel. 0441/776220

D-4000 DUSSELDORF 1
SteinstraBe 28, Tel. 0211/328170

D-5000 KOLN 1
Unter Goldschmied 6, Tel. 0221/2402088

D-6000 FRANKFURT/M. 1
Gr. FriedbergerstraBe, 40—42 Tel. 0611/284972

D-6600 SAARBRUCKEN
NauwieserstraBe 22, Tel. 0681/398834

| D-8000 MUNCHEN 40
| AinmillerstraBe 2, Tel. 089/336530
‘ CH-1227 GENF-CAROUGE
8, rue du Pont-Neuf, Tel. 022/425353

CH-4057 BASEL
FeldbergstraBe 2, Tel. 061/266171

CH-8005 ZURICH
HeinrichstraBe 248, Tel. 01/421222

CH-8621 WETZIKON
Zircher StraBe 30, Tel. 01/9322873

Generalvertrieb fiir den deutschsprachigen Raum:

ACR AG., HeinrichstraBe 248
CH-8005 Ziirich, Tel. 01/421222, Telex 58310 arch



